
Hier bauen wir auf Sie:
- Marktbeobachtung, Akquise von Neukunden und Kooperationspartnern
- Mitwirkung bei Projekttätigkeiten und Entwicklung von neuen Geschäftsfeldern
- Betreuung unserer privaten sowie gewerblichen Kunden
- Ausbau des Vertriebs von regenerativen/synthetischen Kraftstoffen

Das bringen Sie mit:
- Abgeschlossene kaufmännische Berufsausbildung oder Studium
- Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb
- Gute EDV-Kenntnisse (MS Offi ce)
- Flexibilität sowie Organisationstalent
- Sehr gute kommunikative Fähigkeiten, ein freundliches und souveränes Auftreten 
  gegenüber internen als auch externen Ansprechpartnern

Wir bieten Ihnen:
- Einstieg in ein familiäres mittelständiges Unternehmen und die Möglichkeit, 
  sich persönlich einzubringen und weiterzuentwickeln.
- Abwechslungsreiche Tätigkeiten in einem dynamischen Branchenumfeld
- Verantwortungsvolle Tätigkeiten mit Eigeninitiative
- Wir sind ein starkes Team, das immer zusammenhält

Sie haben Lust ein Teil des „Team Eberhardt“ zu werden? Dann senden Sie uns Ihre 
Bewerbungsunterlagen, bevorzugt per E-Mail an bewerbung@eberhardt-bruchsal.de.

Ernst Eberhardt GmbH | Werner-von-Siemens-Straße 24a, 76646 Bruchsal | bewerbung@eberhardt-bruchsal.de

Energie für die Region.

Die Firma Eberhardt ist ein traditionelles Familienunternehmen, welches sich durch Erfahrung 
im Energiesektor seit über 110 Jahren auszeichnet. Gestalten Sie mit uns die Zukunft! 

Wir suchen aktuell: Vertriebsleitung im Innendienst (m/w/d)


